A.N.V.I.

ASSOCIAZIONE NAZIONALE VETRINISTI D’ITALIA

Sede legale: corso Manusardi 10 – 20136 Milano

Sede corsi: viale Monte Ceneri 58 – 20155 Milano

Tel. e fax. 02.39216730 – Tel. 02.39216827 – E-mail: info@vetrinisticaitaliana.it

PROGRAMMA DI VISUAL

20 ORE

· DEFINIZIONE DI MERCHANDISING

· IL RUOLO DEL MERCHANDISING

· IL COMPORTAMENTO DI ACQUISTO DEL POTENZIALE CLIENTE

· GLI ATTORI DELMERCHANDING

· I FONDAMENTI DEL MERCHANDISING (GESTIONE DELLO SPAZIO, DINAMICHE DI POSIZIONE, LA PRESENTAZIONE  DEL PRODOTTO

· I TRE MOMENTI DEL MERCHANDISING: LA CLASSIFICAZIONE E LAGGREGAZIONE DELL’OFFERTA MERCEOLOGICA – L’ORGANIZZAZIONE RAZIONALE DELLO SPAZIO DI VENDITA (LAYOUT) – ESPOSIZIONE INTERESSANTE E ATTRAENTE DEI PRODOTTI (DISPLAY)

· L’UTILIZZO DEI COLORI ALL’INTERNO DEI PV

· NUOVI  SVILUPPI DELLA VENDITA VISIVA GRAZIE ALLA VENDITA ASSISTITA.

· PROMOZIONE VENDITE

· LE TECNICHE
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